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REGULAMENTO (CE) N.° 1400/2002 DA COMISSAO
de 31 de Julho de 2002

relativo a aplicacdo do n.° 3 do artigo 81.c do Tratado a certas categorias de acordos verticais e
priticas concertadas no sector automével

A COMISSAO DAS COMUNIDADES EUROPEIAS,

Tendo em conta o Tratado que institui a Comunidade Europeia,

Tendo em conta o Regulamento n.> 19/65/CEE do Conselho, de
2 de Margo de 1965, relativo a aplicagdo do n.> 3 do artigo
85.2 do Tratado a certas categorias de acordos e praticas
concertadas ('), com a dltima redac¢io que lhe foi dada pelo
Regulamento (CE) n.° 1215/1999 (%) e, nomeadamente, o seu
artigo 1.°,

Apbs publicagdo do projecto do presente regulamento (¥),

Apbs consulta do Comité Consultivo em matéria de decisdes,
acordos e praticas concertadas e de posicdes dominantes,

Considerando o seguinte:

1)

A experiéncia adquirida no sector automovel relativa-
mente a distribuicio de veiculos a motor novos, de pecas
sobressalentes e servicos pds-venda permite a definicdo
de categorias de acordos verticais que podem ser consi-
derados como satisfazendo normalmente as condicdes
estabelecidas no n.° 3 do artigo 81.°

Essa experiéncia permite concluir que sdo necessdrias
neste sector regras mais rigorosas do que as previstas no
Regulamento (CE) n.c 2790/1999 da Comissdo, de 22 de
Dezembro de 1999, relativo a aplicagio do n.° 3 do
artigo 81.c do Tratado CE a determinadas categorias de
acordos verticais e préticas concertadas ().

Essas regras mais rigorosas relativas a isen¢do por cate-
goria («a isen¢do») devem ser aplicdveis aos acordos verti-
cais para a compra ou venda de veiculos a motor novos,
a acordos verticais para a compra ou venda de pegas
sobressalentes para veiculos a motor e a acordos verticais
para a compra ou venda de servicos de reparagdo e
manutencdo de tais veiculos, sempre que os referidos
acordos sejam concluidos entre empresas ni3o concor-
rentes, entre determinados concorrentes ou por certas
associagdes de retalhistas ou de oficinas de reparacio.
Incluem-se igualmente os acordos verticais concluidos
entre um distribuidor que opere a nivel retalhista ou
uma oficina de reparacdo autorizada e um (sub)distri-
buidor ou oficina de reparacdo. O presente regulamento
deve igualmente aplicar-se aos acordos verticais que
incluam disposigdes acessorias relativas a atribuicdo ou
utilizagdo de direitos de propriedade intelectual. A
expressdo «acordos verticais» deve ser definida conse-
quentemente a fim de incluir esses acordos e as corres-
pondentes praticas concertadas.

6 de 6.3.1965, p. 533/65.

148 de 15.6.1999, p. 1.
67 de 16.3.2002, p. 2.
336 de 29.12.1999, p. 21.
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O beneficio da isen¢do por categoria deve limitar-se aos
acordos verticais em relacdo aos quais se possa consi-
derar com suficiente seguranga que preenchem as
condicdes estabelecidas no n.° 3 do artigo 81.°

Os acordos verticais abrangidos pelas categorias definidas
no presente regulamento podem melhorar a eficiéncia
econémica no dmbito de uma cadeia de producdo ou de
distribuicdo, melhorando a coordenagdo entre as
empresas participantes. Nomeadamente estes acordos
podem conduzir a uma reducio dos custos de transac¢do
e distribuicdo das partes e garantir uma optimizacdo das
suas vendas e niveis de investimento.

A possibilidade de tais ganhos de eficiéncia compen-
sarem eventuais efeitos anticoncorrenciais resultantes de
restricdes incluidas em acordos verticais depende do grau
de poder de mercado das empresas em causa e, por
conseguinte, da medida em que essas empresas
enfrentem a concorréncia de outros fornecedores de bens
ou servicos considerados permutdveis ou substituiveis
pelo comprador, devido as caracteristicas, prego e utili-
zacdo pretendida dos produtos.

Devem ser estabelecidos limiares baseados em quotas de
mercado a fim de reflectirem o poder de mercado dos
fornecedores. Por outro lado, o presente regulamento, de
cardcter sectorial, deve incluir regras mais rigorosas do
que as previstas no Regulamento (CE) n° 2790/1999,
nomeadamente em relacio a distribui¢do selectiva. O
limiar abaixo do qual se pode presumir que as vantagens
garantidas pelos acordos verticais compensam os seus
efeitos restritivos deve variar com as caracteristicas dos
diferentes tipos de acordos verticais. Pode, por conse-
guinte, presumir-se que, de modo geral, os acordos verti-
cais apresentam tais vantagens, sempre que o fornecedor
em causa disponha de uma quota até 30 % nos mercados
da distribuicdo de veiculos a motor novos ou de pegas
sobressalentes ou até 40 % quando ¢ utilizada a distri-
buicdo selectiva quantitativa para a venda de veiculos a
motor novos. No que diz respeito ao servico pds-venda,
pode presumir-se que, em geral, os acordos verticais
através dos quais o fornecedor estabelece critérios sobre
a forma como as suas oficinas de reparagdo autorizadas
devem prestar servicos de reparagdo ou manuten¢do aos
veiculos a motor da marca relevante e lhes fornece equi-
pamento e formagdo para a prestagdo de tais servigos
apresentam essas vantagens, sempre que a rede de
oficinas de reparagdo autorizadas do fornecedor em
causa possua uma quota de mercado até 30 %. Contudo,
no caso de acordos verticais que contenham obrigagdes
de fornecimento exclusivo, é a quota de mercado do
comprador que é relevante para determinar os efeitos
globais desses acordos verticais no mercado.
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Acima desses limiares de quota de mercado, ndo pode
presumir-se que os acordos verticais abrangidos pelo
ambito de aplicagdo do n. 1 do artigo 81.c déem
normalmente origem a beneficios objectivos dessa natu-
reza e dimensdo, de forma a compensar as desvantagens
causadas a concorréncia. Todavia, essas vantagens
podem ser antecipadas no caso da distribuigdo selectiva
qualitativa independentemente da quota de mercado do
fornecedor.

A fim de evitar que um fornecedor rescinda um acordo
devido ao facto de um distribuidor ou uma oficina de
reparagdo adoptar um comportamento pré-concorren-
cial, tais como vendas passivas ou activas a consumi-
dores estrangeiros, praticas multimarca ou subcontra-
tacgdo de servicos de reparagio ou manuten¢do, a
comunicagdo da rescisdo deve indicar por escrito clara-
mente as razdes subjacentes a rescisio do acordo, que
devem ser objectivas e transparentes. Por outro lado,
para reforcar a independéncia dos distribuidores e
oficinas de reparagdo face aos seus fornecedores, devem
ser previstos periodos minimos para a comunicagio da
ndo renovacdo de acordos concluidos por um periodo
limitado e para a rescisdo de acordos concluidos por um
periodo ilimitado.

A fim de promover a integracio do mercado e permitir
que os distribuidores ou as oficinas de reparacdo autori-
zadas aproveitem oportunidades comerciais adicionais,
deve ser permitido aos distribuidores ou oficinas de repa-
racdo autorizadas adquirirem outras empresas do mesmo
tipo, que vendam ou reparem a mesma marca de
veiculos a motor, no dmbito do sistema de distribuico.
Para este efeito, qualquer acordo vertical entre um forne-
cedor e um distribuidor ou oficina de reparagdo autori-
zada deve prever o direito de este ltimo transferir todos
os seus direitos e obrigacdes para qualquer outra
empresa a sua escolha do mesmo tipo, que venda ou
repare a mesma marca de veiculos a motor, no ambito
do sistema de distribuicdo.

A fim de favorecer a rdpida resolugdo de quaisquer
litigios que surjam entre as partes num acordo de distri-
buicdo e que possam impedir uma concorréncia efectiva,
os acordos s6 devem beneficiar de isengdo se previrem
que cada uma das partes tem o direito de recorrer a um
perito independente ou a um drbitro, nomeadamente em
caso de rescisio de um acordo.

Independentemente da quota de mercado das empresas
em causa, o presente regulamento ndo abrange acordos
verticais que incluam certos tipos de restri¢des significa-
tivamente anticoncorrenciais (restricdes graves), que
limitem em geral de forma aprecidvel a concorréncia,
mesmo a nivel de quotas de mercado reduzidas, e que
ndo sejam indispensaveis para atingir os referidos efeitos
positivos. E o caso, nomeadamente, dos acordos verticais
que incluam restri¢des como precos de revenda minimos
ou fixos e, com certas excepcdes, restri¢des do territorio
em que o distribuidor ou oficina de reparagio pode
vender os bens ou os servicos contratuais ou do terri-
tério em que se situem os respectivos clientes. Tais
acordos ndo devem beneficiar da isencio.
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E necessdrio garantir que ndo ¢ restringida a concor-
réncia efectiva no mercado comum nem entre distribui-
dores localizados em diferentes Estados-Membros, se um
fornecedor utilizar  distribuicdo  selectiva  nalguns
mercados e outras formas de distribui¢io noutros.
Nomeadamente, os acordos de distribuicdo selectiva que
restrinjam as vendas passivas a qualquer utilizador final
ou distribuidor ndo autorizado situado em mercados em
que tiverem sido atribuidos territorios exclusivos devem
ser excluidos do beneficio da isencdo, tal como devem
sé-lo os acordos de distribui¢do selectiva que restrinjam
as vendas passivas a grupos de clientes atribuidos numa
base de exclusividade a outros distribuidores. Também
deve ser retirado o beneficio da isen¢do aos acordos de
distribui¢do exclusiva sempre que forem restringidas as
vendas activas ou passivas a qualquer utilizador final ou
distribuidor ndo autorizado localizado em mercados em
que ¢ utilizada a distribuicdo selectiva.

O direito de qualquer distribuidor proceder a vendas de
veiculos a motor novos, de forma passiva ou, quando
relevante, de forma activa, a utilizadores finais deve
incluir o direito de vender tais veiculos a utilizadores
finais que tiverem dado poderes a um intermedidrio ou
agente de compras para adquirir, ir buscar, transportar
ou armazenar um veiculo a motor novo em seu nome.

O direito de qualquer distribuidor vender veiculos a
motor novos ou pecas sobressalentes ou de qualquer
oficina de reparagdo autorizada vender servicos de repa-
racdo e manutengio de forma passiva ou, quando rele-
vante, de forma activa a qualquer utilizador final deve
incluir o direito de usar a internet ou sitios de reenvio na
internet.

Os limites impostos por fornecedores as vendas dos seus
distribuidores a qualquer utilizador final noutros
Estados-Membros, por exemplo, quando a remuneracio
do distribuidor ou o preco de compra dependa do
destino dos veiculos ou do local de residéncia dos utiliza-
dores finais, equivalem a uma restri¢do indirecta das
vendas. Como outros exemplos de restri¢des indirectas
das vendas pode referir-se as quotas de fornecimento
baseadas num territério de vendas que ndo o mercado
comum, independentemente de serem ou ndo combi-
nadas com objectivos de vendas. Os sistemas de bonus
baseados no destino dos veiculos ou qualquer forma de
fornecimento discriminatério do produto aos distribui-
dores, quer em caso de escassez do produto quer noutros
casos, também equivalem a uma restri¢do indirecta das
vendas.

Os acordos verticais que ndo obriguem as oficinas de
reparagdo autorizadas no ambito de um sistema de distri-
buicdo de um fornecedor a respeitar a garantia, a prestar
assisténcia gratuita e a proceder a convocagio de
veiculos para trabalhos especificos no que se refere a
quaisquer veiculos a motor da marca relevante vendidos
no mercado comum equivalem a uma restri¢do indirecta
das vendas e ndo devem beneficiar da isen¢do. Essa obri-
gacdo ndo prejudica o direito de o fornecedor de veiculos
a motor obrigar o distribuidor a assegurar, no que diz
respeito aos veiculos a motor novos que tiver vendido,
que as garantias sdo cumpridas e que sdo asseguradas a
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assisténcia gratuita e a convocagdo de veiculos para
trabalhos especificos, quer pelo préprio distribuidor
quer, em caso de subcontratacdo, pelas oficinas de repa-
racdo autorizadas a que os servigos tiverem sido subcon-
tratados. Por conseguinte, os consumidores devem nestes
casos poder recorrer ao distribuidor se as referidas obri-
gagdes ndo tiverem sido devidamente cumpridas pela
oficina de reparagdo autorizada a que o distribuidor tiver
subcontratado esses servicos. Por outro lado, a fim de
permitir aos distribuidores de veiculos a motor vender a
utilizadores finais em todo o mercado comum, a isencio
s6 deve ser aplicdvel aos acordos de distribuigdo que
exijam que as oficinas de reparagdo membros da rede do
fornecedor prestem servigos de reparacdo e manutengdo
relativamente aos bens contratuais e bens correspon-
dentes, independentemente do local do mercado comum
onde estes bens sdo vendidos.

Em mercados em que ¢ utilizada a distribuicdo selectiva,
a isencdo deve ser aplicdvel a proibi¢do imposta a um
distribuidor de operar a partir de um local de estabeleci-
mento adicional, em que seja um distribuidor de veiculos
que ndo veiculos de passageiros ou veiculos comerciais
ligeiros. Mas tal proibicdo ndo deve ficar isenta se limitar
a expansdo do negécio do distribuidor ao local de estabe-
lecimento permitido, por exemplo restringindo o desen-
volvimento ou aquisicio da infra-estrutura necessaria ao
aumento do volume de vendas incluindo aumentos resul-
tantes de vendas na internet.

Nio seria apropriado isentar os acordos verticais que
restrinjam a venda de pecas sobressalentes originais ou
pegas sobressalentes de qualidade equivalente por parte
de membros do sistema de distribuicdo a oficinas de
reparagdo independentes que as utilizem para a pres-
tacdo de servicos de reparagdo ou manuten¢do. Sem o
acesso a tais pecas sobressalentes, essas oficinas de repa-
racdo independentes ndo poderdo concorrer eficazmente
com as oficinas de reparagdo autorizadas, uma vez que
ndo poderdo oferecer aos consumidores servicos de boa
qualidade que permitam o funcionamento seguro e fidvel
dos veiculos a motor.

A fim de dar aos utilizadores finais o direito de adqui-
rirem veiculos a motor novos com especificagdes idén-
ticas aos vendidos em qualquer outro Estado-Membro
por distribuidores que vendam modelos correspondentes
e se encontrem estabelecidos no mercado comum, a
isengdo s6 deve ser aplicdvel a acordos verticais que
permitam aos distribuidores encomendarem, armaze-
narem e venderem veiculos desse tipo, que corres-
pondam a um modelo da sua gama contratual.
Condiges de fornecimento discriminatérias ou objecti-
vamente injustificadas, nomeadamente quanto a prazos
de entrega ou a precos, aplicadas pelo fornecedor a
veiculos correspondentes, devem ser consideradas uma
restrigdo a possibilidade de o distribuidor vender tais
veiculos.

Os veiculos a motor sdo bens moveis dispendiosos e
tecnicamente complexos, que exigem operacdes de repa-
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racdo e manuten¢do ndo sé periddicas como pontuais.
Contudo, ndo ¢ indispensavel que os distribuidores de
veiculos a motor novos realizem igualmente operacdes
de reparagdo e manutencio. Os interesses legitimos dos
fornecedores e dos utilizadores finais podem ser plena-
mente acautelados se o distribuidor subcontratar esses
servicos, incluindo o respeito da garantia, a assisténcia
gratuita e a convocacdo de veiculos para trabalhos
especificos, a uma ou mais oficinas de reparacio no
ambito do sistema de distribui¢io do fornecedor.
Afigura-se, no entanto, apropriado facilitar o acesso a
servicos de reparagdo e manutengdo. Por conseguinte, o
fornecedor pode exigir que os distribuidores que tiverem
subcontratado servicos de reparagdo ou manutencdo a
uma ou mais oficinas de reparagdo autorizadas facultem
aos utilizadores finais 0 nome e o endereco dos estabele-
cimentos de reparagdo em causa. Se alguma das oficinas
de reparagdo autorizadas ndo se situar nas proximidades
do estabelecimento de vendas, o fornecedor pode igual-
mente exigir que o distribuidor informe os utilizadores
finais da distancia a que os estabelecimentos de repa-
racio em causa se encontram em relacdo ao estabeleci-
mento de vendas. Todavia, o fornecedor s6 pode impor
tais obrigacdes se impuser obrigagdes semelhantes aos
distribuidores cujo estabelecimento de reparagdo nio se
encontre situado nas mesmas instalacdes que o seu esta-
belecimento de vendas.

Por outro lado, ndo é necessdrio que as oficinas de repa-
ragdo autorizadas, para prestarem adequadamente
servicos de reparacdo e manutencio, vendam igualmente
veiculos a motor novos. Por conseguinte, a isen¢do ndo
deve abranger os acordos verticais que contenham qual-
quer obrigacdo ou incentivo directo ou indirecto que
implique uma ligagdo entre as actividades de venda e as
actividades de assisténcia ou que faga depender a reali-
zacdo de uma dessas actividades da realizacio da outra.
E o que acontece nomeadamente quando a remuneragio
dos distribuidores ou das oficinas de repara¢do autori-
zadas relativa a compra ou venda de bens ou servi¢os
necessarios a uma actividade é subordinada a compra ou
venda de bens ou servicos relativos a outra actividade,
ou quando todos esses bens ou servi¢os sdo indistinta-
mente agregados num sistema tnico de remuneragdo ou
de desconto.

A fim de garantir a concorréncia efectiva nos mercados
da reparacdo e da manutengdo e permitir que as oficinas
de reparacdo oferecam aos utilizadores finais pegas
sobressalentes concorrentes, tais como pegas sobressa-
lentes originais e pecas sobressalentes de qualidade equi-
valente, a isen¢do ndo deve abranger os acordos verticais
que restrinjam a possibilidade de as oficinas de reparacdo
autorizadas no dmbito do sistema de distribuicio de um
construtor de veiculos, os distribuidores independentes
de pecas sobressalentes, as oficinas de reparagdo inde-
pendentes ou os utilizadores finais adquirirem as pegas
sobressalentes ao fabricante dessas pegas ou a um
terceiro a sua escolha. Tal ndo afecta a responsabilidade
civil dos fabricantes de pecas sobressalentes.
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Além disso, a fim de permitir as oficinas de reparacio
autorizadas e as oficinas de reparacdo independentes,
bem como aos utilizadores finais identificarem o fabri-
cante dos componentes do veiculo automével ou das
pegas sobressalentes e escolherem entre pecas sobressa-
lentes concorrentes, a isengdo ndo deve abranger os
acordos através dos quais os construtores de veiculos a
motor limitam a possibilidade do fabricante de compo-
nentes ou de pegas sobressalentes originais colocar a sua
marca ou logotipo nestas pegas de forma efectiva e
visivel. Para facilitar a escolha bem como a venda de
pegas sobressalentes, fabricadas de acordo com as indi-
cagdes, padrdes de produgdo e qualidade fornecidos pelo
construtor de veiculos para a produ¢do de componentes
ou pegas sobressalentes, presume-se que as pecas sobres-
salentes sdo pegas sobressalentes originais sempre que o
seu produtor faga a declaragdo de que as pegas sobressa-
lentes em causa tém a mesma qualidade dos compo-
nentes utilizados na constru¢do do veiculo a motor e
foram produzidas de acordo com tais indicagdes e
padrdes de qualidade. Poderdo ser vendidas como pegas
sobresselentes de qualidade correspondente outras pecas
sobressalentes relativamente as quais o seu produtor
possa declarar, a qualquer momento, que possuem a
mesma qualidade que os componentes utilizados na
construcdo de determinados veiculos a motor.

A isencdo ndo deve abranger os acordos verticais que
restrinjam as oficinas de reparacdo autorizadas no que
respeita a utilizacdo de pegas sobressalentes de qualidade
equivalente para a reparagio ou manutencio de um
veiculo a motor. Todavia, tendo em conta o envolvi-
mento contratual directo dos construtores de veiculos
nas reparacdes sob garantia, na assisténcia gratuita e nas
operacdes de convocagdo de veiculos para trabalhos
especificos, os acordos que incluam a obrigagdo de as
oficinas de reparagdo autorizadas utilizarem nessas repa-
racdes pecas sobressalentes originais fornecidas pelo
construtor do veiculo devem ser abrangidos pela isengao.

A fim de proteger a concorréncia efectiva no mercado
dos servigos de reparagio e manuten¢do e de impedir o
afastamento de oficinas de reparacio independentes, os
construtores de veiculos a motor devem permitir que
todos os operadores independentes interessados tenham
pleno acesso a todas as informacdes técnicas, ao equipa-
mento de diagnéstico e outros, ferramentas, incluindo
todos os programas informdticos relevantes, e formagio
necessarios para a reparagio e manuten¢do de veiculos a
motor. Os operadores independentes a quem deve ser
permitido tal acesso incluem, nomeadamente, as oficinas
de reparacdo independentes, os fabricantes de equipa-
mento ou de ferramentas de reparagdo, os editores de
informagdes técnicas, os clubes automobilisticos, as
empresas de assisténcia rodovidria, os operadores de
inspeccdes técnicas e servicos de ensaio e os operadores
que oferecam formacio a oficinas de reparacio. Nomea-
damente, as condicdes de acesso nio devem estabelecer
qualquer discriminacdo entre operadores autorizados e
operadores independentes, o acesso deve ser concedido
mediante pedido e num prazo razodvel e o preco
cobrado pelas informacdes ndo deve desincentivar esse
acesso por ndo tomar em consideragdo o grau de utili-
zagdo do operador independente. Deve exigir-se ao
fornecedor de veiculos a motor novos que dé aos opera-
dores independentes acesso a informagdo técnica sobre
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os veiculos a motor novos na mesma altura em que dd
acesso as suas oficinas de reparagdo autorizadas e ndo
devera obrigar os operadores independentes a adquirirem
mais do que a informagdo necessiria para realizar o
trabalho em causa. Os fornecedores devem ser obrigados
a dar acesso as informagdes técnicas necessdrias para a
reprogramacdo de dispositivos electrénicos num veiculo
a motor. Afigura-se, contudo, legitimo e adequado que
os fornecedores recusem o acesso a informagdes técnicas
que possam permitir a terceiros contornar ou desactivar
sistemas anti-roubo instalados a bordo, recalibrar dispo-
sitivos electronicos ou manipular dispositivos que, por
exemplo, limitem a velocidade de um veiculo a motor, a
ndo ser que essas ac¢des de protecgdo anti-roubo, recali-
bragem ou manipulagio possam ser realizadas por
outros meios menos restritivos. Os direitos de proprie-
dade intelectual e os direitos relativos ao saber-fazer,
incluindo os que se referem aos referidos dispositivos,
devem ser exercidos de forma a evitar qualquer tipo de
abuso.

A fim de garantir o acesso e impedir colusdes nos
mercados relevantes e dar aos distribuidores a oportuni-
dade de venderem veiculos das marcas de dois ou mais
construtores que ndo sejam empresas ligadas, a isengdo é
acompanhada por determinadas condi¢des especificas.
Para este efeito, a isen¢do nido deve ser concedida a obri-
gacdes de ndo concorréncia. Nomeadamente, sem
prejuizo da possibilidade de o fornecedor exigir ao distri-
buidor que exponha os veiculos em dreas do saldo de
exposicdo especificas da marca a fim de evitar qualquer
confusio a nivel das marcas, qualquer proibi¢do de
venda de marcas concorrentes nio deve ser abrangida
pela isengdo. O mesmo ¢ aplicdvel a obrigacdo de expor
a gama completa de veiculos a motor se tal impossibi-
litar ou tornar muito dificil a venda ou a exposicdo de
veiculos fabricados por empresas ndo ligadas. Por outro
lado, a obrigagdo de dispor de pessoal de venda especi-
fico da marca é considerada uma obrigagdo indirecta de
ndo concorréncia, ndo devendo por conseguinte ser
abrangida pela isen¢do, exceptuando os casos em que o
distribuidor opte por ter pessoal de venda especifico e o
fornecedor pague os custos adicionais.

A fim de garantir que as oficinas de repara¢do podem
efectuar trabalhos de reparacdo ou de manutengdo em
todos os veiculos a motor, a isencio nio deve ser
aplicavel a qualquer obrigacdo que limite a possibilidade
de as oficinas de reparacio de veiculos a motor pres-
tarem servicos de reparagdo e manutencdo a marcas de
fornecedores concorrentes.

Para além disso, sdo necessdrias regras especificas a fim
de excluir do ambito da isencdo certas restricdes
impostas por vezes no contexto de um sistema de distri-
buicdo selectiva. E o que acontece, nomeadamente, com
as obrigacdes que tenham por efeito impedir os
membros de um sistema de distribuicio selectiva de
venderem as marcas de certos fornecedores concorrentes,
o que poderia facilmente conduzir ao afastamento de
determinadas marcas. S3o necessarias outras regras para
promover a concorréncia intramarca e a integragio dos
mercados no dmbito do mercado comum, criar oportu-
nidades para os distribuidores e para as oficinas de repa-
ragdo autorizadas que pretendam aproveitar oportuni-
dades comerciais fora do seu local de estabelecimento e
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criar condi¢des que permitam o desenvolvimento de
distribuidores multimarcas. Nomeadamente ndo deve ser
isenta a restri¢do de operar a partir de locais de estabele-
cimento ndo autorizados para a distribui¢do de veiculos
de passageiros e de veiculos comerciais ligeiros, ou para
a oferta de servicos de reparacdo e manuten¢do. Os
fornecedores podem exigir estabelecimentos adicionais
de venda ou de entrega, no que respeita a veiculos de
passageiros e veiculos comerciais ligeiros, ou estabeleci-
mentos de reparagdo, a fim de cumprir os critérios quali-
tativos relevantes aplicdveis a estabelecimentos seme-
lhantes localizados na mesma drea geogrifica.

A isengdo ndo deve ser aplicavel a restricdes que limitem
a possibilidade de um distribuidor vender servicos de
locagdo de veiculos a motor.

As limita¢des da quota de mercado, o facto de certos
acordos verticais ndo serem abrangidos e as condigdes
previstas no presente regulamento devem assegurar, em
geral, que os acordos a que se aplique a isencdo por cate-
goria ndo permitem as empresas participantes elimi-
narem a concorréncia relativamente a uma parte
substancial dos bens ou servicos em questio.

Em casos especiais, em que os acordos que de outro
modo beneficiariam da isenc¢do tenham, ndo obstante,
efeitos incompativeis com o n.° 3 do artigo 81.°, a
Comissdo tem poderes para retirar o beneficio da
isengdo. Esta situagdo pode verificar-se, nomeadamente,
quando o comprador tiver um poder significativo no
mercado relevante em que revende os bens ou presta os
servicos ou quando redes paralelas de acordos verticais
tenham efeitos idénticos que restrinjam significativa-
mente 0 acesso a um mercado relevante ou a concor-
réncia nesse mercado. Tais efeitos cumulativos podem,
por exemplo, ocorrer no caso da distribuicio selectiva. A
Comissdo pode igualmente retirar o beneficio da isengdo
se a concorréncia for significativamente restringida num
mercado devido a presenca de um fornecedor com poder
de mercado ou se os pregos e as condigdes de forneci-
mento aos distribuidores de veiculos a motor forem
substancialmente diferentes entre mercados geograficos.
Pode também retirar o beneficio da isengdo se forem
aplicados precos ou condi¢des de venda discriminatérios
ou elevados suplementos, cujo nivel for objectivamente
injustificdvel, tais como os cobrados em relagio a
veiculos com conducdo a direita, para o fornecimento de
bens correspondentes a gama contratual.

O Regulamento n. 19/65/CEE confere poderes as autori-
dades nacionais dos Estados-Membros para retirarem o
beneficio da isen¢do relativamente a acordos verticais
com efeitos incompativeis com as condigdes estabele-
cidas no n° 3 do artigo 81., quando esses efeitos
afectem o seu territorio ou parte dele e quando esse terri-
torio apresentar as caracteristicas de um mercado

(34)

(35)

(37)

(38)

geografico distinto. O exercicio deste poder nacional de
retirada do beneficio da isengdo ndo prejudica a apli-
cagdo uniforme em todo o mercado comum das regras
comunitdrias em matéria de concorréncia ou o pleno
efeito das medidas adoptadas para a sua execucio.

A fim de permitir a melhor supervisdo de redes paralelas
de acordos verticais que tenham efeitos restritivos idén-
ticos e que abranjam mais de 50 % de um determinado
mercado, a Comissdo deve poder declarar a isengdo
inaplicdvel aos acordos verticais que contenham
restrigdes especificas relativas ao mercado em causa,
restabelecendo desta forma a plena aplica¢do do n.> 1 do
artigo 81.° em relacdo a tais acordos.

A isengdo deve ser concedida sem prejuizo da aplicacio
do disposto no artigo 82.° do Tratado relativamente ao
abuso de uma posi¢io dominante por parte de uma
empresa.

O Regulamento (CE) n.c 1475/95 da Comissdo, de 28 de
Junho de 1995, relativo a aplicacdo do n.° 3 do artigo
85.2 do Tratado CE a certas categorias de acordos de
distribuicdo e de servico de venda e pds-venda de
veiculos automéveis (') € aplicavel até 30 de Setembro de
2002. A fim de permitir que todos os operadores
tenham tempo para adaptar os acordos verticais, que
sejam compativeis com essa regulamentacio e que
estejam ainda em vigor quando a isencdo terminar,
afigura-se apropriado que tais acordos beneficiem de um
periodo transitério até 1 de Outubro de 2003, periodo
durante o qual devem ser isentos da proibigdo estabele-
cida no n.° 1 do artigo 81.° ao abrigo do presente regula-
mento.

A fim de permitir que todos os operadores que dispo-
nham de um sistema de distribui¢do selectiva quantita-
tiva para veiculos de passageiros e veiculos comerciais
ligeiros novos adaptem as suas estratégias comerciais a
ndo aplicacio da isencdo as cldusulas de localizagdo,
convém determinar que a condicdo estabelecida no n.° 2,
alinea b), do artigo 5.° se aplica a partir de 1 de Outubro
de 2005.

A Comissdo deve vigiar a aplicagdo do presente regula-
mento, de forma regular, principalmente no que diz
respeito aos seus efeitos sobre a concorréncia no
dominio da venda a retalho de veiculos automdveis e no
sector da pds-venda, no mercado comum ou em partes
relevantes do mercado comum. Tal inclui a vigilancia
dos efeitos do presente regulamento na estrutura e no
nivel da concentragdo no dominio da distribui¢do auto-
moével, bem como dos possiveis efeitos anticoncorren-
ciais daf resultantes. A Comissdo deverd também levar a
cabo uma apreciacdo da aplicacdo do presente regula-
mento e publicar um relatério de apreciacdo até 31 de
Maio de 2008,

(') JOL 145 de 29.6.1995, p. 25.



1.8.2002

Jornal Oficial das Comunidades Europeias

L 203/35

ADOPTOU O PRESENTE REGULAMENTO:

1.

a)

=

=

(¢)
~

Artigo 1.°
Definicdes

Para efeitos do presente regulamento, entende-se por:

«Empresas concorrentes», os fornecedores reais ou poten-
ciais no mesmo mercado do produto. O mercado do
produto inclui os bens ou os servigos considerados pelo
comprador como permutdveis ou substituiveis pelos bens
ou servigcos contratuais, devido as suas caracteristicas, prego
e utilizagdo pretendida;

«Obrigagdo de ndo concorréncia», qualquer obrigacdo
directa ou indirecta que obrigue o comprador a nio
fabricar, adquirir, vender ou revender bens ou servigos que
entrem em concorréncia com os bens ou servi¢os contra-
tuais, bem como qualquer obrigacdo directa ou indirecta
imposta ao comprador de adquirir ao fornecedor ou a outra
empresa por este designada mais de 30 % das compras
totais do comprador em termos de bens contratuais, bens
ou servicos correspondentes e respectivos substitutos no
mercado relevante, calculadas com base no valor das suas
compras do ano civil anterior. A obrigacio de o distri-
buidor vender veiculos a motor de outros fornecedores em
dreas do saldo de exposi¢do separadas a fim de evitar qual-
quer confusdo entre marcas ndo constitui uma obrigagio de
ndo concorréncia para efeitos do presente regulamento. A
obrigagdo de o distribuidor dispor de pessoal de vendas
especifico da marca em relagio a marcas diferentes de
veiculos a motor constitui uma obrigagdo de ndo concor-
réncia para efeitos do presente regulamento, a menos que o
distribuidor decida ter pessoal de venda especifico e o
fornecedor suporte os respectivos custos adicionais;

«Acordos verticais», os acordos ou préticas concertadas em
que participem duas ou mais empresas, cada uma delas
operando, para efeitos do acordo, a um nivel diferente da
produgdo ou da cadeia de distribuicdo;

«Restri¢des verticais», restrigdes da concorréncia abrangidas
pelo n.o 1 do artigo 81.°, sempre que tais restricdes estejam
incluidas num acordo vertical;

«Obrigagio de fornecimento exclusivo», qualquer obrigagdo
directa ou indirecta que obrigue o fornecedor a vender bens
ou servicos contratuais apenas a um comprador no
mercado comum para efeitos de utilizacdo especifica ou de
revenda;

«Sistema de distribuicdo selectiva», o sistema de distribuicio
em que o fornecedor se compromete a vender os bens ou
servicos contratuais, quer directa quer indirectamente,
apenas a distribuidores ou oficinas de reparagdo seleccio-
nadas com base em critérios especificos e em que estes
distribuidores ou oficinas de reparacdo se comprometem a
ndo vender esses bens ou servicos a distribuidores ou a
oficinas de reparacdo independentes ndo autorizadas, sem
prejuizo da possibilidade de vender pecas sobressalentes a
oficinas de reparagdo independentes ou da obrigagdo de
fornecer a operadores independentes todas as informacdes
técnicas, equipamento de diagnéstico, ferramentas e
formagdo necessdrios para a reparagdo e manuten¢do de

veiculos a motor ou para a aplicagdo de medidas de
proteccdo ambiental;

«Sistema de distribuicdo selectiva quantitativar, o sistema de
distribuicdo selectiva em que o fornecedor utiliza critérios
para a selecgdo de distribuidores ou oficinas de reparagdo
que limitam directamente o seu ntimero;

«Sistema de distribui¢do selectiva qualitativa», o sistema de
distribuigdo selectiva em que o fornecedor utiliza critérios
para a seleccdo de distribuidores ou oficinas de reparacio,
que tém apenas caracter qualitativo, sdo exigidos pela natu-
reza dos bens ou servicos contratuais, sdo estabelecidos
uniformemente para todos os distribuidores ou oficinas de
reparacio que se candidatem ao sistema de distribuigdo,
ndo sdo aplicados de forma discriminatéria e ndo limitam
directamente o nimero de distribuidores ou de oficinas de
reparagao;

«Direitos de propriedade intelectual», os direitos de proprie-
dade industrial, os direitos de autor e os direitos conexos;

«Saber-fazer», um pacote de informagdes praticas ndo paten-
teadas, resultantes de experiéncias e ensaios efectuados pelo
fornecedor, que sdo secretas, substanciais e identificadas.
Neste contexto, por «secretas», entende-se que o saber-fazer,
no seu conjunto, ou na sua configuragio especifica e
montagem dos seus componentes, ndo ¢ normalmente
conhecido ou de fécil obten¢do. Por «substanciais», entende-
-se que o saber-fazer inclui informacdes indispensaveis ao
comprador para a utiliza¢do, venda ou revenda dos bens ou
servicos contratuais. Por «dentificadas», entende-se que o
saber-fazer deve ser descrito de uma forma suficientemente
abrangente, de maneira a permitir concluir que preenche os
critérios de sigilo e substancialidade;

«Comprador», independentemente de se tratar de distribui-
dores ou de oficinas de reparagdo, também as empresas que
vendam bens ou servicos em nome de outras empresas;

«Oficina de reparacdo autorizada», o prestador de servicos
de reparagdo e manutencio de veiculos a motor que exerga
as suas actividades no ambito de um sistema de distribuicio
criado por um fornecedor de veiculos a motor;

«Oficina de reparacio independentes, o prestador de
servicos de reparacdo e manuten¢do de veiculos a motor
que ndo exerce as suas actividades no 4mbito de um sistema
de distribui¢do criado pelo fornecedor dos veiculos a motor
aos quais presta servicos de reparagdo e manutencio. Consi-
dera-se que uma oficina de reparacdo autorizada no dmbito
do sistema de distribuicio de um determinado fornecedor é
uma oficina de reparagdo independente para efeitos do
presente regulamento, desde que preste servicos de repa-
ragdo e manutencdo a veiculos a motor relativamente aos
quais ndo ¢ membro do sistema de distribuicdo do respec-
tivo fornecedor.

«Veiculo a motor», o veiculo provido de um dispositivo de
propulsio destinado a ser utilizado na via ptblica e que
disponha de trés ou mais rodas;

«Veiculo de passageiros», o veiculo a motor destinado ao
transporte de passageiros e que inclua, no mdximo, oito
lugares para além do lugar do condutor;
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p) «Veiculo comercial ligeiro», o veiculo a motor destinado ao
transporte de bens ou passageiros com uma massa médxima
que ndo exceda 3,5 toneladas. Se um determinado veiculo
comercial ligeiro for igualmente vendido numa versio com
uma massa mdxima superior a 3,5 toneladas, todas as
versOes desse veiculo sdo consideradas veiculos comerciais
ligeiros;

q) «Gama contratualy, todos os modelos de veiculos a motor
diferentes disponiveis para compra pelo distribuidor ao
fornecedor;

1) «Veiculo a motor que corresponde a um modelo da gama
contratual», o veiculo que é objecto de um acordo de distri-
buicdo com outra empresa no dmbito do sistema de distri-
buicdo criado pelo construtor ou com a sua autorizagdo e
que seja:

— construido ou montado em massa pelo fabricante,

— idéntico no que diz respeito ao estilo da carrocaria,
transmissdo, quadro e tipo de motor a um veiculo da
gama contratual;

s) «Pecas sobressalentes», os bens destinados a serem instalados
num veiculo a motor de forma a substituir componentes
desse veiculo, incluindo bens tais como os lubrificantes,
necessdrios para a utilizagdo de um veiculo a motor, a
excepg¢do do combustivel;

t) «Pegas sobressalentes originais», as pecas sobressalentes
fabricadas segundo as especificagdes e normas de fabrico
utilizadas com a autorizacdo do construtor do veiculo para
a produgio dos componentes ou das pegas sobressalentes
para o veiculo a motor em questdo e¢ que sio da mesma
qualidade dos componentes utilizados para a montagem de
um veiculo a motor. Tal inclui pecas sobressalentes fabri-
cadas na mesma linha de producdo destes componentes.
Presume-se, até prova em contrdrio, que as pegas sio pegas
originais se o fabricante de pecas declarar que as pecas tém
uma qualidade correspondente aos componentes utilizados
para a construcdo do veiculo em causa e foram fabricadas
segundo as especificacdes e normas de produgio do cons-
trutor de veiculos automéveis;

u) «Pecas sobressalentes de qualidade equivalente», as pegas
sobressalentes exclusivamente fabricadas por qualquer
empresa que possa comprovar a qualquer momento que as
pegas em questdo correspondem a qualidade dos compo-
nentes que sio ou foram utilizados para a montagem dos
veiculos a motor em causa;

v) «Empresas do sistema de distribuicio», o construtor e as
empresas a quem o construtor confiar ou autorizar a distri-
buigdo ou a reparacio ou manutencdo de bens contratuais
ou bens correspondentes;

w) «Utilizador final», também as empresas de locacdo finan-
ceira, a menos que os contratos de locagdo utilizados
prevejam uma transferéncia de propriedade ou uma opgio
de compra do veiculo antes do termo de vigéncia do
contrato.

2. Os termos «empresa», «fornecedor», «compradors, «distri-
buidor» e «oficina de reparagdo» incluem as suas respectivas
empresas ligadas.

Consideram-se «empresas ligadas»:

a) As empresas em que uma parte no acordo disponha, directa
ou indirectamente:

i) do poder de exercer mais de metade dos direitos de
voto,

ii) do poder de designar mais de metade dos membros do
Conselho Fiscal ou de Administragdo ou dos drgdos que
representam legalmente a empresa, ou

iii) do direito de conduzir os negécios da empresa;

b) As empresas que directa ou indirectamente disponham,
sobre uma das partes no acordo, dos direitos ou poderes
enumerados na alinea a);

¢) As empresas nas quais as empresas referidas na alinea b)
disponham, directa ou indirectamente, dos direitos ou
poderes enumerados na alinea a);

d) As empresas nas quais uma parte no acordo juntamente
com uma ou mais das empresas mencionadas nas alineas a),
b) ou ¢) ou nas quais duas ou mais destas dltimas empresas
disponham conjuntamente dos direitos ou poderes enume-
rados na alinea a);

e) As empresas em que os direitos ou poderes enumerados na
alinea a) pertengam conjuntamente:

i) as partes no acordo ou as suas respectivas empresas
ligadas mencionadas nas alineas a) a d), ou

ii) a uma ou mais das partes no acordo ou a uma ou mais
das suas empresas ligadas mencionadas nas alineas a) a d)
€ a um ou mais terceiros.

Artigo 2.°
Ambito de aplicacio

1. Nos termos do n° 3 do artigo 81.c do Tratado e de
acordo com o estatuido no presente regulamento, o n.° 1 do
artigo 81.0 ndo ¢é aplicavel a acordos verticais relativos as
condicdes em que as partes possam comprar, vender ou
revender veiculos a motor novos, pecas sobressalentes para
veiculos a motor ou servigos de reparagdo e manutencdo para
veiculos a motor.

O primeiro pardgrafo é aplicivel na medida em que tais
acordos verticais incluam restricdes verticais.

A isen¢do declarada no presente nimero é denominada, para
efeitos do presente regulamento, «a isen¢do».

2. A isen¢do também se aplica as seguintes categorias de
acordos verticais:

a) Acordos verticais concluidos entre uma associacio de
empresas e os seus membros, ou entre essa associagdo e os
seus fornecedores, se, e s6 se todos os seus membros forem
distribuidores de veiculos a motor ou de pecas sobressa-
lentes para veiculos a motor ou oficinas de reparagio e
nenhum membro individual da associa¢do, em conjunto
com as respectivas empresas ligadas, tiver um volume de
negdcios total anual superior a 50 milhdes de euros. Os
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acordos verticais concluidos por essas associagdes sdo abran-
gidos pelo presente regulamento sem prejuizo da aplicacdo
do artigo 81. a acordos horizontais concluidos entre
membros da associagdo ou a decisdes tomadas pela asso-
ciagao;

b) Acordos verticais que contenham disposigdes relativas a atri-
bui¢do ao comprador ou a utilizagio pelo comprador de
direitos de propriedade intelectual, desde que tais dispo-
sicdes ndo constituam o principal objecto de tais acordos e
estejam directamente relacionadas com a utilizacdo, venda
ou revenda dos bens ou servigos pelo comprador ou pelos
seus clientes. A isengdo é aplicavel desde que tais disposi¢des
ndo incluam restri¢des de concorréncia em relagdo aos bens
ou servigos contratuais com o mesmo objecto ou efeito de
restri¢des verticais ndo isentas pelo presente regulamento.

3. A isencdo ndo é aplicdvel a acordos verticais concluidos
entre empresas Concorrentes.

E todavia aplicivel sempre que empresas concorrentes
concluam um acordo vertical ndo reciproco e:

a) O comprador tenha um volume de negdcios total anual ndo
superior a 100 milhdes de euros;

b) O fornecedor seja fabricante e distribuidor de bens,
enquanto o comprador é um distribuidor que ndo fabrica
bens em concorréncia com os bens contratuais; ou

¢) O fornecedor seja um prestador de servicos em vdrios
estddios comerciais, enquanto o comprador ndo fornece
servigos concorrentes no mesmo estidio comercial em que
adquire os servigos contratuais.

Artigo 3.0
Condigdes gerais

1. Sem prejuizo dosne 2,3, 4,5 6e7, a isengdo prevista
no artigo 2.° é aplicavel, desde que a quota do fornecedor no
mercado relevante em que vende os veiculos a motor novos, as
pegas sobressalentes para veiculos a motor ou os servigos de
reparagdo e manutengdo para veiculos a motor ndo seja supe-
rior a 30 %.

Contudo, o limiar da quota de mercado para aplicacio da
isengdo ¢ de 40 % relativamente aos acordos que estabelecam
sistemas de distribuicdo selectiva quantitativa para a venda de
veiculos a motor novos.

Os limiares ndo sdo aplicdveis a acordos que estabelecam
sistemas de distribui¢do selectiva qualitativa.

2. No caso de acordos verticais que contenham obrigacdes
de fornecimento exclusivo, a isengdo ¢ aplicdvel, desde que a
quota de mercado do comprador nio seja superior a 30 % do
mercado relevante em que este adquire os bens ou servigos
contratuais.

3. A isengdo é aplicdvel, na condi¢do de o acordo vertical
concluido com um distribuidor ou uma oficina de reparagio

prever a transmissibilidade dos direitos e obrigagdes resultantes
do acordo vertical para outro distribuidor ou empresa de repa-
racdo escolhidos pelo anterior distribuidor ou oficina de repa-
ra¢do, no dmbito do sistema de distribuicio.

4. A isencdo é aplicdvel, na condicio de o acordo vertical
concluido com um distribuidor ou uma oficina de reparagio
prever que o fornecedor que pretenda rescindir o acordo deve
fazé-lo por escrito e incluir as razdes pormenorizadas, objec-
tivas e transparentes da rescisio, a fim de impedir que o forne-
cedor rescinda um acordo vertical com um distribuidor ou
oficina de reparagdo, devido a prdticas que ndo podem ser
restringidas no ambito do presente regulamento.

5. A isen¢do ¢ aplicdvel, na condi¢do de o acordo vertical
concluido pelo fornecedor de veiculos a motor novos com um
distribuidor ou uma oficina de reparacdo autorizada prever:

a) Que o acordo ¢é concluido por um periodo de pelo menos
cinco anos. Neste caso, cada parte deve comprometer-se a
comunicar a outra parte com uma antecedéncia minima de
seis meses a sua inten¢do de nio renovar o acordo; ou

b) Que o acordo é concluido por periodo indeterminado Neste
caso, a dentincia tem de ser comunicada a outra parte com a
antecedéncia minima de dois anos, ou de um ano se:

i) o fornecedor for obrigado por lei ou por acordo especial
a pagar uma compensacdo apropriada pela rescisio do
acordo, ou

ii) o fornecedor rescindir o acordo pela necessidade de reor-
ganizar a totalidade ou uma parte substancial da rede.

6. A isengdo ¢ aplicavel, na condi¢do de o acordo vertical
prever para cada uma das partes o direito de submeter quais-
quer litigios relativos ao cumprimento das suas obrigacdes
contratuais a um perito independente ou a um arbitro. Tais
litigios podem, por exemplo, dizer respeito:

a) A obrigagdes de fornecimento;
b) A fixagio ou realizagio de objectivos de vendas;
¢) A aplicacio de regras de armazenagem;

d) A obrigagio de fornecer ou utilizar veiculos de demons-
tracdo;

e) As condicdes de venda de marcas diferentes;

f) A questio de saber se a proibigio de desenvolver actividades
a partir de um local de estabelecimento ndo autorizado
limita a possibilidade de o distribuidor de veiculos a motor,
que ndo sejam veiculos de passageiros ou veiculos comer-
ciais ligeiros, expandir as suas actividades; ou

g) A questdo de saber se a rescisio do acordo se justifica pelas
razdes apresentadas na dendncia.

O direito a que se refere o primeiro pardgrafo ndo prejudica o
direito de cada uma das partes de intentarem uma accdo junto
de um tribunal nacional.
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7. Para efeitos do presente artigo, a quota de mercado das
empresas mencionadas no n. 2, alinea ¢), do artigo 1. serd
repartida equitativamente por cada uma das empresas que
tenha os direitos ou os poderes enunciados no n.° 2, alinea a),
do artigo 1.

Artigo 4.0
Restrigdes graves

(Restricdes graves relativas a venda de veiculos a
motor novos, servicos de reparacdo e manutencdo
ou pegas sobressalentes)

1. A isengdo ndo ¢é aplicdvel a acordos verticais que, directa
ou indirectamente, isoladamente ou em combinagdo com
outros factores que sejam controlados pelas partes, tenham por
objecto:

a) A restri¢do da possibilidade de o distribuidor ou a oficina de
reparagdo estabelecer o seu preco de venda, sem prejuizo da
possibilidade do fornecedor impor um prego de venda
méximo ou recomendar um prego de venda, desde que tal
ndo seja equivalente a um prego de venda fixo ou minimo
como resultado de pressdes ou de incentivos oferecidos por
qualquer das partes;

b) A restri¢do do territério em que o distribuidor ou a oficina
de reparagio pode vender os bens ou servi¢os contratuais
ou do territério em que se situam os respectivos clientes.
Contudo, a isengdo ¢ aplicavel a:

i) restricio de vendas activas no territério exclusivo ou a
um grupo exclusivo de clientes reservado ao fornecedor
ou atribuido pelo fornecedor a outro distribuidor ou
oficina de reparagdo, desde que tal restrigio ndo limite
as vendas pelos clientes do distribuidor ou oficinas de
reparacao,

ii) restricio de vendas a utilizadores finais por um distri-
buidor que opere a nivel grossista,

iii) restrigdio de vendas de veiculos a motor novos e pegas
sobressalentes a distribuidores ndo autorizados pelos
membros de um sistema de distribui¢do selectiva em
mercados em que ¢é aplicada a distribuigdo selectiva, nos
termos do disposto na alinea i),

iv) restricdio da possibilidade de o comprador vender
componentes, fornecidos para efeitos de incorporagdo, a
clientes que os possam utilizar para fabricar o mesmo
tipo de bens que os produzidos pelo fornecedor;

¢) A restricio de fornecimentos cruzados entre distribuidores
ou oficinas de reparagio no ambito de um sistema de distri-
buicdo selectiva, incluindo entre distribuidores ou oficinas
de reparagio que operem em diferentes estadios comerciais;

d) A restrigdo de vendas activas ou passivas de veiculos de
passageiros ou veiculos comerciais ligeiros novos, pegas
sobressalentes para quaisquer veiculos a motor ou servigos
de reparagdo e manutencdo para quaisquer veiculos a motor
a utilizadores finais por membros de um sistema de distri-
buicdo selectiva que operem a nivel retalhista em mercados
em que é utilizada a distribui¢do selectiva. A isengdo ¢é
aplicdvel a acordos que incluam uma proibi¢do relativa a
membros de um sistema de distribuicdo selectiva de operar
a partir de um local de estabelecimento ndo autorizado.
Todavia, a aplicagdo da isencdo a tal proibigdo estd sujeita
ao disposto na alinea b) do n.c 2 do artigo 5.%

©)

A restrigdo de vendas activas ou passivas de veiculos a
motor novos que ndo sejam veiculos de passageiros nem
veiculos comerciais ligeiros a utilizadores finais por
membros de um sistema de distribuicdo selectiva que
operem a nivel retalhista em mercados em que ¢ utilizada a
distribui¢do selectiva, sem prejuizo da possibilidade do
fornecedor proibir os membros desse sistema de operar a
partir de um local de estabelecimento nido autorizado;

(Restricdes graves relativas apenas a venda de
veiculos a motor novos)

A restri¢do da possibilidade de o distribuidor vender qual-
quer veiculo a motor novo que corresponda a um modelo
da sua gama contratual;

A restricdo da possibilidade de o distribuidor subcontratar a
prestagdo de servicos de reparagdo e manutengdo a oficinas
de reparacdo autorizadas, sem prejuizo da possibilidade de o
fornecedor exigir que o distribuidor informe os utilizadores
finais antes da celebracio do contrato de venda sobre a
designagdo e localizagdo das oficinas de reparagdo autori-
zadas em causa e, se qualquer destas oficinas de reparacdo
autorizadas ndo se encontrar situada nas proximidades do
estabelecimento de vendas, informe igualmente os utiliza-
dores finais da distancia entre as instalagdes de reparagio e o
seu estabelecimento de vendas. Contudo, tais obrigacdes s6
podem ser impostas se forem impostas obrigacdes seme-
lhantes aos distribuidores cujo estabelecimento de reparagio
ndo se encontre situado nas mesmas instalagdes que o seu
estabelecimento de vendas;

(Restri¢des graves relativas apenas a venda de
servigos de reparacdo e manutengdo e de pecas
sobressalentes)

A restri¢do da possibilidade de a oficina de reparagdo autori-
zada limitar as suas actividades a prestagdo de servicos de
reparagdo e manutengdo e a distribuicdo de pecas sobressa-
lentes;

A restri¢do das vendas de pegas sobressalentes para veiculos
a motor por membros de um sistema de distribui¢do selec-
tiva a oficinas de reparacdo independentes que utilizem estas
pecas para a reparagdo e manutencdo de um veiculo a
motor;

A restricdo acordada entre um fornecedor de pecas sobressa-
lentes originais ou pegas sobressalentes de qualidade equiva-
lente, ferramentas de reparagdo ou equipamento de diagnds-
tico ou outros e um construtor de veiculos a motor, que
limite a possibilidade de o fornecedor vender estes bens ou
servicos a distribuidores autorizados ou independentes, a
oficinas de reparagdo autorizadas ou independentes ou a
utilizadores finais;

A restrigdo da possibilidade de um distribuidor ou uma
oficina de reparacdo autorizada obter pegas sobressalentes
originais ou pecas sobressalentes de qualidade equivalente
junto de uma empresa terceira a sua escolha e de as utilizar
para a reparacdo e manuten¢io de veiculos a motor, sem
prejuizo da possibilidade do fornecedor de veiculos a motor
novos exigir a utilizagdo de pecas sobressalentes originais
por si fornecidas para reparagdes efectuadas sob garantia,
assisténcia gratuita e operacdes de convocacdo de veiculos
para trabalhos especificos;
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) A restrigio acordada entre um construtor de veiculos a
motor, que utiliza componentes para a montagem inicial de
veiculos a motor e o fornecedor desses componentes, que
limite a possibilidade de este tltimo colocar a sua marca ou
logotipo efectivamente e de forma facilmente visivel nos
componentes fornecidos ou nas pegas sobressalentes.

2. A isencdo ndo é aplicdvel sempre que o fornecedor de
veiculos a motor se recusar a dar a operadores independentes
acesso a quaisquer informagdes técnicas, equipamento de diag-
nostico e outros, ferramentas, incluindo programas informa-
ticos relevantes ou formacio exigidos para a reparagdo e manu-
tengdo destes veiculos automéveis ou para a aplicagio de
medidas de protec¢io ambiental.

O acesso deve incluir, em especial, a utilizacdo ndo restritiva
dos sistemas de controlo e diagndstico electronicos de um
veiculo a motor, a programacdo destes sistemas de acordo com
os procedimentos normalizados do fornecedor, as instrugdes de
reparagdo e formagdo e a informagdo necessdria para a utili-
zagdo de instrumentos e equipamento de diagnéstico e servigo
pos-venda.

Deve ser dado acesso a operadores independentes de uma
forma ndo discriminatéria, rdpida e proporcionada e as infor-
magdes devem ser fornecidas numa forma utilizével. Se o
elemento relevante for abrangido por direitos de propriedade
intelectual ou constituir saber-fazer, o acesso ndo pode ser
negado de forma abusiva.

Para efeitos do presente niimero, entende-se por «operadores
independentes», as empresas directa ou indirectamente envol-
vidas ne reparagdo e manutencdo de veiculos a motor, nomea-
damente, as oficinas de reparacdo independentes, os fabricantes
de equipamento ou de ferramentas de reparacdo, os distribui-
dores de pecas sobressalentes independentes, os editores de
informagdes técnicas, os clubes automobilisticos, as empresas
de assisténcia rodovidria, os operadores de inspecgdes técnicas e
servicos de ensaio e os operadores que ofeream formacio a
oficinas de reparacdo.

Artigo 5.0
Condicdes especificas

1. No que diz respeito a venda de veiculos a motor novos,
servicos de reparacdo e manutencdo ou pegas sobressalentes, a
isengdo ndo ¢ aplicavel a qualquer das seguintes obrigagdes
incluidas em acordos verticais:

a) Qualquer obrigagdo directa ou indirecta de ndo concor-
réncia;

b) Qualquer obrigagdo directa ou indirecta que limite a possibi-
lidade de uma oficina de reparagdo autorizada prestar
servicos de reparacdo e manuten¢do a veiculos de fornece-
dores concorrentes;

¢) Qualquer obrigagdo directa ou indirecta que obrigue os
membros de um sistema de distribui¢gdo a ndo venderem
veiculos a motor ou pecas sobressalentes de determinados
fornecedores concorrentes ou a ndo prestarem servios de
reparagdo e manutengdo a veiculos a motor de determinados
fornecedores concorrentes;

d) Qualquer obrigacio directa ou indirecta que obrigue o distri-
buidor ou a oficina de reparagdo autorizada, apds rescisio
do acordo, a ndo fabricar, adquirir, vender ou revender
veiculos a motor ou a ndo prestar servicos de reparacio ou
de manutencio.

2. No que diz respeito a venda de veiculos a motor novos, a
isen¢do ndo ¢ aplicivel a qualquer das seguintes obrigagdes
incluidas em acordos verticais:

a) Qualquer obrigagdo directa ou indirecta que obrigue o reta-
lhista a ndo prestar servicos de locagdo financeira relativa-
mente aos bens contratuais ou bens correspondentes;

b) Qualquer obrigagdo directa ou indirecta imposta a qualquer
distribuidor de veiculos de passageiros ou veiculos comer-
ciais ligeiros num sistema de distribuicdo selectiva, que
limite a sua possibilidade de criar instalagdes de venda ou de
entrega suplementares noutros locais no mercado comum,
quando € aplicada a distribuicio selectiva.

3. No que diz respeito a servicos de repara¢do e manutengdo
ou a venda de pecas sobressalentes, a isencdo ndo é aplicdvel a
qualquer obrigacio directa ou indirecta no que se refere ao
local de estabelecimento de uma oficina de reparagdo autori-
zada quando ¢é aplicada a distribuigdo selectiva.

Artigo 6.
Retirada do beneficio do regulamento

1. Nos termos do n.° 1 do artigo 7.> do Regulamento 19/65/
|CEE, a Comissdo pode retirar o beneficio do presente regula-
mento, se verificar que, em determinado caso, acordos verticais
a que é aplicado o presente regulamento tém, nio obstante,
efeitos incompativeis com o disposto no n. 3 do artigo 81.c do
Tratado e, nomeadamente, quando:

a) O acesso ao mercado relevante ou a concorréncia nele exis-
tente ¢ significativamente restringido pelo efeito cumulativo
de redes paralelas de restricdes verticais semelhantes apli-
cadas por fornecedores ou compradores concorrentes;

b) A concorréncia € restringida num mercado em que o forne-
cedor ndo estd sujeito a uma concorréncia efectiva por parte
de outros fornecedores;

¢) Os pregos ou condi¢des de fornecimento de bens contratuais
ou de bens correspondentes divergem substancialmente
entre mercados geograficos; ou

d) Sdo aplicados pregos ou condi¢des de venda discriminatdrios
num determinado mercado geografico.

2. Sempre que, num caso especifico, os acordos verticais a
que ¢ aplicavel a isencdo tiverem efeitos incompativeis com o
disposto no n.° 3 do artigo 81.c do Tratado no territério de um
Estado-Membro ou numa parte deste com todas as caracteris-
ticas de um mercado geografico distinto, a autoridade compe-
tente desse Estado-Membro pode retirar o beneficio do presente
regulamento em relagdo a este territrio, nos mesmos termos
que os previstos no n.° 1.
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Artigo 7.°
Nio aplicacio do regulamento

1. Nos termos do artigo 1.°A do Regulamento n.° 19/65/
|CEE, a Comissdo pode declarar, mediante regulamento, que
abrangendo as redes paralelas de restri¢des verticais idénticas
mais de 50 % de um mercado relevante, o presente regulamento
deixa de ser aplicdvel a acordos verticais que incluam restri¢des
especificas relativas a esse mercado.

2. O regulamento adoptado nos termos do n. 1 sb €
aplicdvel um ano apés a sua adopcio.

Artigo 8.°
Cilculo da quota de mercado

1. As quotas de mercado previstas no presente regulamento
serdo calculadas

a) No que diz respeito a distribuicdo de veiculos a motor
novos, com base no volume dos bens contratuais e bens
correspondentes vendidos pelo fornecedor, juntamente com
quaisquer outros bens vendidos pelo fornecedor que sejam
considerados permutaveis ou substituiveis pelo comprador
devido as suas caracteristicas, preco e utilizagio pretendida;

b) No que diz respeito a distribui¢do de pecas sobressalentes,
com base no valor dos bens contratuais e outros bens
vendidos pelo fornecedor, juntamente com quaisquer outros
bens vendidos pelo fornecedor que sejam considerados
permutdveis ou substituiveis pelo comprador devido as suas
caracteristicas, preco e utilizagdo pretendida;

¢) No que diz respeito a prestagdo de servicos de reparagdo e
manutencdo, com base no valor dos servicos contratuais
vendidos pelos membros da rede de distribui¢io do forne-
cedor, juntamente com quaisquer outros servicos vendidos
por estes membros que sejam considerados permutdveis ou
substituiveis pelo comprador devido as suas caracteristicas,
prego e utilizagdo pretendida.

Se os dados relativos ao volume exigidos para efeitos dos
célculos ndo se encontrarem disponiveis, podem ser utilizados
os dados relativos ao valor ou vice-versa. Se tais informagdes
ndo se encontrarem disponiveis, podem ser utilizadas estima-
tivas com base noutras informagdes de mercado fidveis. Para
efeitos do n.o 2 do artigo 3.°, serdo utilizados, para calcular a
quota de mercado, o volume de compras no mercado ou o
valor de compras no mercado, respectivamente, ou as suas esti-
mativas.

2. Para efeitos da aplicacio dos limiares da quota de
mercado de 30 % e 40 % previstos no presente regulamento,
serdo aplicadas as seguintes regras:

a) A quota de mercado serd calculada com base nos dados rela-
tivos ao ano civil anterior;

b) A quota de mercado incluird quaisquer bens ou servigos
fornecidos a distribuidores integrados com o objectivo de
venda;

¢) Se a quota de mercado ndo exceder inicialmente 30 % ou
40 %, respectivamente, mas vier posteriormente a ultra-
passar este nivel sem exceder 35 % ou 45 %, respectiva-
mente, a isengdo continuard a ser aplicavel por um periodo
de dois anos civis consecutivos subsequentes ao ano em que
o limiar da quota de mercado de 30 % ou 40 %, respectiva-
mente, tiver sido pela primeira vez ultrapassado;

d) Se a quota de mercado ndo exceder inicialmente 30 % ou
40 %, respectivamente, mas vier posteriormente a ultra-
passar 35 % ou 45 %, respectivamente, a isengdo continuara
a ser aplicavel por um periodo de um ano civil subsequente
ao ano em que o nivel de 30 % ou 40 %, respectivamente,
tiver sido pela primeira vez ultrapassado;

¢) O beneficio das alineas c) e d) ndo pode ser combinado de
forma a ultrapassar um periodo de dois anos civis.

Artigo 9.°

Célculo do volume de negécios

1. Para efeitos do cédlculo dos valores do volume de negdcios
total anual, a que se refere a alinea a) do n.° 2 e a alinea a) do
n° 3 do artigo 2.°, serdo adicionados o volume de negdcios
realizado durante o anterior exercicio financeiro pela parte rele-
vante no acordo vertical e o volume de negdcios realizado pelas
suas empresas ligadas em relagdo a todos os bens e servicos,
excluindo todos os impostos e outros direitos. Para este efeito,
ndo sdo tomadas em consideragdo as transac¢des entre a parte
no acordo vertical e as suas empresas ligadas ou entre as suas
empresas ligadas.

2. Aisencdo continuard a ser aplicdvel quando, durante um
periodo de dois exercicios financeiros consecutivos, o limiar do
volume de negdcios anual total for ultrapassado, no mdximo,
em 10 %.

Artigo 10.°

Periodo transitério

A proibicdo estabelecida no n. 1 do artigo 81.° ndo ¢ aplicével
durante o periodo de 1 de Outubro de 2002 a 30 de Setembro
de 2003 relativamente aos acordos ja em vigor em 30 de
Setembro de 2002, que ndo satisfacam as condi¢des de isengdo
previstas no presente regulamento mas que satisfacam as
condigdes de isencdo previstas no Regulamento (CE) n.o 1475/
195.
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Artigo 11.°
Supervisio e Relatério de apreciagio

1. A Comissdo acompanhard a aplicacdo do presente regula-
mento de formar regular, nomeadamente no que diz respeito
aos seus efeitos:

a) Na concorréncia das vendas a retalho de veiculos a motor e
de servicos pos-venda no mercado comum ou em partes
relevantes do mercado comum;

b) Na estrutura e no nivel da concentracdo da distribuicio de
veiculos a motor, bem como dos efeitos que dai possam
resultar para a concorréncia.

2. A Comissdo elaborard um relatério sobre o presente regu-

lamento o mais tardar em 31 de Maio de 2008, tendo em espe-

cial aten¢do as condi¢des estabelecidas no n.> 3 do artigo 81.°
Artigo 12.°

Entrada em vigor e caducidade

1. O presente regulamento entra em vigor em 1 de Outubro
de 2002.

2. A alinea b) do n.° 2 do artigo 5. é aplicdvel a partir de 1
de Outubro de 2005.

3. O presente regulamento caduca em 31 de Maio de 2010.

O presente regulamento é obrigatério em todos os seus elementos e directamente aplicdvel em

todos os Estados-Membros.

Feito em Bruxelas, em 31 de Julho de 2002.

Pela Comissdo
Mario MONTI

Membro da Comissdo



